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Wer delegiert, wer optimiert?  
 

Fuhrparkmanagement: Leasing und Full-Service-Leasing  
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Das Leasinggeschäft ist groß: Würden alle leasingfinanzierten Fahrzeuge von heute 

auf morgen von den Straßen verschwinden, gäbe es wahrscheinlich kaum noch Staus 

auf Autobahnen oder in Großstädten zur Rushhour. Mehr als jedes dritte neu zugelas-

sene Fahrzeug ist in Deutschland inzwischen geleast. Der Großteil der Leasing-

Fahrzeuge wird von Unternehmen genutzt. Die Vorteile von Leasing liegen auf der Hand: 

Stets das neueste Modell, keine Mühe mit dem Verkauf des Gebrauchtwagens sowie 

umfangreiche Service-Angebote sind nur drei Beispiele von vielen.  

 

Ob privat oder beruflich, Leasing ist im Trend. Ob Transporter, Reisebusse, Müll- oder 

der klassische Dienstwagen – täglich sind Leasing-Fahrzeuge im Einsatz. Diese Art der 

Fahrzeugfinanzierung wissen auch Fuhrparkmanager zu schätzen, denn sie zahlen nur 

für die Nutzung des Autos und geben es am Ende der Vertragslaufzeit einfach zurück. 

Die Fahrzeuge gehen beim Fuhrparkleasing nicht in den Besitz des Unternehmens 

über. Somit gelten sie bei der Steuerbilanz als neutral und können durch konstante 

Leasingraten die Liquidität eines Unternehmens erhöhen.  
 

Wer sich als Fuhrparkmanager fürs Leasing entschieden hat, ist nicht weit entfernt vom 

“Outsourcing”. So freunden sich immer mehr Fuhrparkmanager mit dem Gedanken des 

Full-Service-Leasings an, damit die Fahrzeuge gefahren und nicht nur verwaltet werden. 

Oft kennt man dies aus eigener Flotten-Erfahrung: Erst beschäftigt der Fuhrpark eine 

Person, dann die ganze Abteilung. Damit das eigene Unternehmen noch mobiler und 

weniger bürokratisch wird, können externe Profis aus dem Fuhrpark-Management den 

Verantwortlichen den Rücken freihalten. Dafür wird eine fixe monatliche Rate an die 

Leasing-Gesellschaft gezahlt, die sich zum Beispiel um folgende Punkte kümmert: 
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− Wartung und Reparatur 

− Reifenersatz, -wechsel und -lagerung 

− Versicherungsservice 

− Steuer und GEZ 

− Tankkarten 

− Schadensmanagement (Unfallmeldung, Abwicklung des Schadens) 

− Mobilitätsgarantie (Ersatzfahrzeug, Ticketbeschaffung für Bahn/Flug)  

− Strafzettelmanagement 

− Führerscheinkontrolle 

− Fuhrparkverwaltungssoftware 

− Gebrauchtwagenmanagement 

 

Diese Servicebausteine sind meist frei wählbar und müssen vorher auf den jeweiligen 

Fuhrpark abgestimmt werden. Aber Achtung: Extra-Leistungen werden auch extra 

berechnet, so dass Fuhrpark-Betreiber die Kostenfaktoren ihrer Flotte kennen sollten. 

 

Mittlerweile wünschen sich auch immer mehr Freiberufler, Handwerker und kleine 

Gewerbetreibende eine fest kalkulierbare, überschaubare und nicht zu hohe Kosten für 

das geleaste Fahrzeug. Im Paket gebucht sind die Dienstleistungen häufig günstiger als 

die Einzelleistungen. Zudem reduziert sich der Verwaltungsaufwand für das Fahrzeug 

oder den kleinen Fuhrpark deutlich. Neben den Einspareffekten profitieren die Un-

ternehmen auch von der Transparenz der monatlichen Gesamtkosten und erhalten 

damit eine höhere Planungssicherheit. 

 

Verschaffen Sie sich daher in unserem Seminar „Leasing und Full-Service-Leasing 

im Fuhrparkmanagement” einen Überblick über die wichtigsten Aspekte des Kfz-

Leasings. Sie erhalten umfassende Informationen über die verschiedenen Vertrag-

sarten und angebotenen Servicebestandteile mit deren Vor- und Nachteilen. So    

beschäftigen Sie sich in diesem Seminar zum Beispiel mit Themen wie offene und 

geschlossene Abrechnung, effektive Ausschreibungen bei geplanter Finanzierung 

über Full-Service-Verträge oder welche Kriterien bei der Anbieterauswahl genau   

unter die Lupe genommen werden sollten. Mit dem erlangten Wissen werden Sie  

zukünftig bei der Gestaltung von Rahmenverträgen und dem Abschluss von Leasing- 

und    Full-Service-Verträgen sichere und für Ihr Unternehmen erfolgreiche – weil    

kostenoptimierte – Entscheidungen treffen können. Melden Sie sich gleich zu        

unserem nächsten Seminar an!  

 


